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企業概要

会 社 名 株式会社タナベ経営

創 業 1957年10月16日

設 立 1963年4月1日

本 社 所 在 地 大阪市淀川区宮原3-3-41

資 本 金 17億7,200万円

事 業 内 容 コンサルティング事業

ネットワーク（ＮＷ）事業

セールスプロモーション（ＳＰ）事業

従 業 員 数

株 主 数

295名 （平成26年４月１日現在）

8,425名 （平成26年３月31日現在）

上場証券取引所 東京証券取引所ジャスダック市場（9644）

発行済株式総数 8,754,200株

本社：新大阪駅前
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コンサルティング事業

ＩＴ

機能特化型
コンサルティング

業界特化型コンサルティング

生産

財務
税務

組織

調査
分析

シンクタンク

総合コンサルティング

企業全体を診る総合コンサルティングにより顧客価値を高める

主なサービス
契約

（期間）

支払い

体系

経営協力
チーム型コンサルティング

年間 ｏｒ

半年

ベース
月払い

各種教育 実施ベース 月払い

各種会
戦略ドメイン研究会

マネジメント研究会

年間

（３～６回）
前払い

各種（階層別・テーマ別）

セミナー

実施

ベース
前払い

調査・経営診断
報告までの
期間 ：
3ヶ月～半年

契約 ・

完了時

半金払い

【会社の未来を拓く５つのアプローチ】

【コンサルティングの流れ】

【コンサルティングサービスと支払い体系】【コンサルティング領域の区分】

①事業戦略

②収益・財務構造

③組織デザイン・人材育成

④経営システム

⑤事業承継・後継体制づくり

①ヒアリング・打合せ

②企画・提案

③契約

④現状認識・戦略判断

⑤アクションプラン・実行

⑥継続契約
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ネットワーク事業 ① （ビジネスモデル）

 経営者向けの直接会員組織を運営 ⇒ ＥＣ（イーグルクラブ）、ＮＬＣ（ニューリーダーズクラブ）

 金融機関・会計事務所の会員組織 ⇒ コンサルティングノウハウを基に勉強会の支援、経営
運営支援 情報の発信

エ
ン
ド
ユ
ー
ザ
ー

直
接
会
員

会計事務所通信

タナベＦＡＸリポート

経営ＣＤ

Ｗｅｂコンテンツ

経営情報誌

経営塾

各種勉強会

【 チ ャ ネ ル 】【 商 品 】 【 販 売 方 法 】

単品

提携先
（金融機関）

提携先

（会計事務所）

各種
カスタマイズ

ＴＮＳ※

ＥＣ ： Web、CD、経営情報誌

ＮＬＣ ：Web、CD、ＦＡＸ
パッケージ

※ＴＮＳ＝金融機関・会計事務所の
組織化支援サービス

 顧客創造のソリューション（経営情報等）を提供する
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ネットワーク事業 ② （商品例）

 インターネットサービス

経営情報三誌  経営CD

スマホ・タブレット
にも対応
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セールスプロモーション事業

野分 カテゴリー チャネル

販
促
支
援

ＳＰ （法人直販） 販促用品の法人直接販売
広告代理店と競合しない先（ＴＶ媒体不要
先）

ＰＭ （プロモーション）
イベント、店頭プロモーション（ＰＯＰ・ＤＶＤ）、
キャンペーン、サンプリング
専門誌広告、Ｗｅｂ

自社ブランドをもつ企業（食品、サービス
業等）

・手帳の卸売

・ノベルティパーツの卸売

手帳（ブルーダイアリー）を書店・文具卸・小売
量販店（ホームセンター等）を通じて販売

 ノベルティーパーツ等を地方印刷業者に販売し、
ＳＰ事業を支援

書店・文具卸・小売量販店

印刷加工業者

ＭＤ （販売品の企画） 顧客販売用商品の企画開発の展開
オリジナル商品展開をしている小売店

（アパレルチェーンや観光土産店など）

 販売促進の側面から顧客成長をサポート

【商品例】



7２０１４年３月期 決算説明会

売上高・経常利益推移
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売上高 経常利益 2008年9月
リーマンショック

1993年10月
店頭登録

1989年12月
バブル崩壊1957年10月

田辺昇一（現ﾌｧｳﾝﾀﾞｰ名誉会長）
が京都に田辺経営相談所を創業
1963年4月
株式会社田辺経営相談所設立

注）1990年3月31日期は決算期変更に伴い、 1990年3月21日より1990年3月31日までの11日間となります。

（経常利益：百万円）

＜期＞

（売上高：百万円）



8２０１４年３月期 決算説明会

沿革

1957年

1959年

1961年

1963年

1967年

1970年

1971年

1972年

1980年

1986年

1993年

2001年

2004年

2008年

昭和32年

昭和34年

昭和36年

昭和38年

昭和42年

昭和45年

昭和46年

昭和47年

昭和55年

昭和61年

平成 5年

平成13年

平成16年

平成20年

京都市下京区四条柳馬場東入立売町１日本信託ビル内にて 田辺経営相談所を創業

経営者の勉強会組織 「イーグルクラブ」発足

ビジネス手帳 「ブルーダイアリー」発行

経営戦略セミナー開講

会員情報誌 『経営速報』（現 『経営視座』）創刊

株式会社田辺経営相談所設立

会員情報誌 『ＥＣ会報』（現 『ＤＥＣＩＤＥ』）創刊

株式会社田辺経営に商号変更

会員情報誌 『実践着眼』（現 『コンサルタントアイ』）創刊

大阪市東区（現 中央区）北浜へ本社移転

幹部候補生スクール開校

大阪府吹田市江の木町へ本社移転

株式会社タナベ経営に商号変更

株式を店頭登録

ＳＰ商品販売を開始、ＢＤ本部からＳＰ事業本部へ改組（現 ＳＰ事業部）

店頭登録を取消し、ジャスダック証券取引所に上場（現 東京証券取引所ＪＡＳＤＡＱ市場）

大阪市淀川区宮原へ本社移転
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営業拠点

● コンサルティング事業 10拠点

● ネットワーク事業 1拠点

● セールスプロモーション（SP）事業 6拠点

◆

◆

研修センター

本社

1拠点

1拠点

 全国展開により、地域に偏らないお客様を獲得

 「経営コンサルティング」「顧客ネットワークサービス」「セールスプロモーション」を

地域密着ワンストップ型のチームコンサルティングで提供できるビジネスモデル
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株主優待制度

毎年、９月30日現在の株主名簿に記載
された、１単元（100株）以上を保有する
株主様に対して、 当社オリジナル手帳
「ブルーダイアリー」１冊（3,000円相当）
を贈呈

「ブルーダイアリー」の特徴

全 体 見開き１週間等の日誌＋メモスペースを設けた手になじみやすいタイプ

色 ライトブルーとグレーの落ち着いた色調

紙 すぐれた筆記特性、目に優しいブルーの用紙

束 耐折強度に富んだ糸かがり製本


