
ビジネスモデル リコーリースグループは、ベンダーリースを基盤に事業領域を拡大させ、周辺サービスの展開をしてきました。

中計では3つの事業成長戦略を掲げ、当社の強みやアセットを活かしながら成長を目指しています。

効率を伴うさらなる拡大1 3

2

レンタル
DaaS

集金代行

債権保証

リロケーション
マネジメント

介護報酬
ファクタリング

不動産
関連融資

太陽光
発電設備
ファイナンス

住宅賃貸
事業

太陽光
発電事業

事業＆サービス付加による多様化

1「サービス」の展開領域の開拓

2  顧客のさらなる周辺ニーズ把握

リコーリース保有サービス

ソフト

介護
ハード

顕在
潜在

ソフト

環境
ハードソフト

不動産
ハード

as a Service
分野

環境
分野

不動産
分野

BPO
分野

オフィス
分野

医療・
ヘルスケア
分野

設備投資
分野

介護
分野

ソーラー
アシスト

今後の事業展開のポイント

今後の事業展開のポイント

リ
ー
ス
＆
フ
ァ
イ
ナ
ン
ス
の
領
域
拡
大

ア
セ
ッ
ト
ビ
ジ
ネ
ス
ノ
ウ
ハ
ウ
の
横
展
開

オフィス／医療・ヘルスケア／設備投資

周
辺
サ
ー
ビ
ス
へ
拡
張

1  アセットビジネスを通した潜在的な新ニーズの発掘

2  ハードを持たない「サービス」の展開
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新たなビジネスモデルへの挑戦
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1  ベンダーリースの仕組みの効率化

2  新サービスにつながる顧客の周辺ニーズ把握
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1  仕組みの効率化 2  周辺ニーズ把握
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