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会社概要

社 名 フォースタートアップス株式会社

設 ⽴ 2016年 9⽉

本社所在地 東京都港区⿇布台1-3-1 
⿇布台ヒルズ森JPタワー 31F

正社員数 252 名 （2026年3⽉31⽇時点）

資 本 ⾦ 239 百万円 （2026年3⽉31⽇時点）

上場市場 東京証券取引所グロース市場
証券コード：7089

関連会社
フォースタートアップスキャピタル合同会社
シングレス株式会社
アリカタ株式会社
GOジョブ株式会社（持分法適⽤関連会社）

2026年1月 社員集合写真
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沿⾰‧業績推移

219 
747 

1,045 1,262 1,273 

2,348 

2,998 
3,416 

3,693 

5,268 

6 177 244 240 76 
488 585 423 452 

1,120 

2017/3 2018/3 2019/3 2020/3 2021/3 2022/3 2023/3 2024/3 2025/3 2026/3

売上⾼
営業利益

2013.4 (創業前)
株式会社ウィルグループの⼦
会社にてスタートアップ企業
向け⼈材⽀援サービスを開始

2024.3 (資本再編)
ウィルグループとの資本関係
を解消。複数のパートナー株
主が新たに参画

2020.3 (上場)
創業から3年半で東証マザー
ズへ上場。ウィルグループと
は親⼦上場の状態

2016.9 (創業)
ウィルグループからの新設分
割により当社を設⽴

(百万円)

創業以来連続増収‧連続黒字

上場後売上⾼CAGR：26.9%
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売上⾼
構成⽐

スタートアップ企業が成⻑するうえで必要な3セグメントに分類し、各種サービスを展開
当社グループ売上の85%をヒューマンキャピタル事業、うち9割を⼈材紹介サービスが占める

当社グループの事業‧サービス⼀覧

ヒューマンキャピタル

2026年3⽉期実績

85.0%

オープンイノベーション

15.0%

⼈材紹介

コンサルティング

STARTUP DB

アクセラレーション

カンファレンス

スタートアップM&A仲介

ベンチャーキャピタル

0.0%



4

包括的なスタートアップ⽀援の展開で培ったネットワークによる「定性情報」と ⾃社DBの「定量情報」を
掛け合わせた情報収集モデルが、他社には真似できない当社の競争優位性

当社の競争優位性

内部データスタートアップ企業

‧企業勉強会を頻繁に実施
‧資⾦調達、⼈材需要を把握

ベンチャーキャピタル

‧トップティアVCと密な連携
‧投資先企業情報の収集

オンライン公開情報

‧登記簿、官報等の公的情報
‧調達に関するリリース情報

27,000社以上の企業データ
（株主‧調達情報‧時価総額）

定量‧定性情報を集約‧蓄積
独⾃アルゴリズムで序列化

公開データベース

オープンイノベーション

STARTUP DB

アクセラレーション

スタートアップM&A仲介

ベンチャーキャピタル

スタートアップ投資

⼈材紹介

コンサルティング

ヒューマンキャピタル

情報取り込み

エコシステムビルダー

‧⾏政や地⽅⾃治体との連携
‧⼤企業CVCからの情報収集
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スタートアップ企業に投資するベンチャーキャピタル、起業家と連携しスタートアップの採⽤を強⼒に⽀援

ヒューマンキャピタル事業｜ビジネスモデル

求職者
転職サイト登録者 スタートアップ企業等

起業家連携

ベンチャーキャピタル
（VC）

ハンティング

転職相談

⼈材紹介サービス

紹介⼿数料(売上)

コンサルティングサービス

コンサルティングフィー
(売上 )

起業家候補紹介 ⼿数料
(売上) 顧客紹介連携 投資

役務提供の流れ
⼿数料‧報酬の流れ

成功報酬⽀払
(売上原価)
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当社はスタートアップ企業を中⼼としたハイレイヤー⼈材⽀援を強みとする
代表的な経営幹部⼈材⽀援実績は、オウンドメディアでインタビュー記事を掲載

ヒューマンキャピタル事業のポジショニング

強み‧ポジショニング ⽀援実績例（スタートアップ企業の経営幹部層）

⼤⼿⼈材紹介会社

新興企業注⼒
エージェント

求職者の⾯談時平均年収

 約 900 – 1,000万円

企業規模‧創業年数

年収帯

外資系
ヘッド
ハンター
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⾼収益‧⾼付加価値のヒューマンキャピタル事業に加えて、M&A仲介事業を成⻑ドライバーとして注⼒
当社の強みを活かした投資事業を組み合わせ、中期的に⾼い収益性を狙う

持続的成⻑に向けたサービスポートフォリオ

スタートアップHR
圧倒的No.1へ

スタートアップM&A
No.1へ

第1の柱：ヒューマンキャピタル 第2の柱：M&A仲介（新規事業） 中期的な⾦融収益

投資事業

データ
STARTUP DB

⾏政‧政策
アクセラレーション

コミュニティ

当社の強みをより強固なものにする、⽇本のスタートアップ‧エコシステム全体を⽀えるサービス基盤
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当社グループの価値創造ストーリー
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第10期で売上⾼50億円に到達。次の⽬標は、早期の売上⾼100億円超え
そして、2031年3⽉期までに現⾏プライム市場変更基準を満たす事業成⻑を実現する

企業価値向上に向けて

2017/3 2018/3 2019/3 2020/3 2021/3 2022/3 2023/3 2024/3 2025/3 2026/3 2027/3 2028/3 2029/3 2030/3 2031/3


