AASKUL

2002 5

2002 7 4



2002 5

2003 5

~ASKUL



2002 5

2001 5 2002 5 2003 &

AASKUL



2002

5

2001 5

2002 5

15,254

92,464

123%

18,143

24.1%

22,993

24.9%

0.8

127%

16,367

21.71%

19,065

20.7%

Al0

117%

1,775

2.4%

3,921

4.2%

1.8

221%

1,752

2.3%

3,945

4.3%

2.0

225%

~ASKUL

52

1.0%

1,781

1.9%

0.9

231%

ROE 7.2%

14.7%



2002 5

2.4% 4.2%
+1.8P

CRM
ECR

~ASKUL



~ASKUL



924
752
471
226
107 I

98/5 99/5 00/5 01/5 02/5 | =
2ASKUL hitpi/iwww.askul.co.jp FAX:90120-345-72)




2

250

200 -

150 -

100 -

50

229
181
119
62
30 I

98/5 99/5 00/5 01/5 02/5

~ASKUL

3ok

30%

25%

20%

15k

24.1 24.9%

00/5 01/5 01/5 02/5







DCM




2002 5

5 37
1
B2B MART
2
10 /
10

8 8
~ASKUL

2

16

20

11



2003 5

~ASKUL

12



2002 5

2003 S

~AASKUL



B2B
I'T

\_

~ASKUL



2002 5

2003 5

~AASKUL



2003 5

102,000
29,700
21,000

4,700
4,700
2,300




~ASKUL

17



~ASKUL

a )
SYNCHROMART

>

A PORTAL FOR SCCM
SYMCHRCMTED COUASCRATVE COMMERTE & MARKETING

18



~ASKUL

19






	2002年5月期 本決算説明会
	2002年5月期（前期）の位置付け
	2002年5月期　通期業績
	2002年5月期決算の総括
	1. 収益体質強化の主なポイント
	（1）売上高について
	（2）売上総利益について（24.1⇒24.9%）
	アスクルDCMセンターの本格稼動
	2002年5月期　特記事項
	2003年5月期（今期）に向けての課題
	コア・コンピタンス
	2003年5月期　業績見通し
	２．更なる経営品質の向上
	オープンな流通プラットフォームとしての進化
	Wｉｎ－Wｉｎ－Wｉｎなプラットフォーム

