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株式会社ピーアンドピー 

〒160-0022 東京都新宿区新宿 3丁目 27 番 4号 新宿御幸ビル 

TEL（03）3359-7599（代表）  FAX（03）3359-0377 

 

平成 24 年 1 月 26 日 

関 係 者 各 位 

 

 
 

 

 

 
 

 当社は、平成 24 年 1 月 26 日をもって、創立 25 周年を迎えました。 

 

昭和 62 年にメーカーの販売促進活動を支援することを目的として設立され、以来、「顧客第一主義」を掲げ、メー

カーと小売店、そしてその先の消費者を繋ぐ架け橋となるべく事業を推進してまいりました。平成 16 年 12 月に

JASDAQ 上場、平成 23 年 3 月に販売支援・営業支援の業界トップ企業として日本経団連に加盟し、他業界との連

携強化に努めるとともに、業界理解を促し、そこに携わる業界社員及びスタッフの地位向上にも積極的に努めてお

ります。 

 

現在、当社は、放送通信、家電、小売、その他あらゆる業界に精通し、全国ネットワークを活かすことで、多くの

お客様のセールスプロモーションを支援させていただいております。 

当社が提供する主なサービスは独自の SPO（セールス・プロセス・アウトソーシング）サービスで、お客様の販売

戦略の企画提案から宣伝活動、販売支援、情報の分析・フィードバック等を一貫して提供しております。 

 
 

～ピーアンドピーの SPO サービス～ 

 
詳しいサービス紹介サイト：http://sales.pandp.net/ 

 

また、独自に開発した PPR システム（P&P Reporting System）は、WEB 環境を使ったレポーティングシステムで、

日本全国どこにいてもリアルタイムに販売現場が確認できる画期的なシステムとなっており、販売現場の「見える

化」によりお客様からご好評をいただいております。 
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その他新規事業として、PPR を活用した海外支援サービスや WebSPO サービスにも取り組んでおり、平成 23 年

6 月に Web 販促プロモーションサイト「もにったー」、9 月に求人プラットフォーム「おいしい仕事」を開始し、当社は変

化の激しい現代の経営環境に適応すべく、サービスを開発・発展させております。 

 

 

「もにったー」 http://www.monitter.jp/           「おいしい仕事」 http://www.4510.jp/ 

     
 

 

今後も、「ともに変える、ともに変わる。 For Your Vision」のスローガンの下、事業を推進するとともに、販売支

援・営業支援業界の代表企業として業界の発展に努めてまいります。 

これからの当社にご期待いただきますとともに、今後とも、一層のご指導とご支援を賜りますようよろしくお願い

申し上げます。 

 

 

 

 
～ピーアンドピーのイメージキャラクター「アンドピピ」とスローガン～ 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

【リリース・取材に関するお問合先】 

 

経営企画部 IR・PRグループ 担当：太田・佐藤 

 

TEL：03-3359-2744  

FAX：03-3359-0377 

Email：ir@pandp.net 

 

【会社概要】 

株式会社ピーアンドピー  http://www.pandp.net/ 

 

■代表取締役社長：山室雅之 

■資本金：13億 8,400 万円（平成 23年 3月 31日現在） 

■創業：昭和 62年 1月 26日 

■売上高：214 億 7,800 万円（平成 23年 3月期） 

■事業内容：販売支援・営業支援サービス、ストア支援サービス、 

人材サービス、その他アウトソーシングサービス 他 

http://www.monitter.jp/
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